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Resumen Ejecutivo 

INNOVA ART TECH es una empresa local dedicada a la venta de equipos 

tecnológicos como portátiles, desktops, consumibles, impresoras, servidores y otros 

dispositivos informáticos. Actualmente, la facturación y el control de inventario se 

realizan de manera manual, generando retrasos en la emisión de facturas, falta de 

control en la gestión de stock, dificultad en la trazabilidad de productos y gestión de 

devoluciones, poca visibilidad sobre las métricas de ventas y procesos administrativos. 

Para optimizar estos procesos, se propone la implementación de un sistema de 

facturación, complementado con Power BI para el análisis de métricas y reportes 

avanzados, lo que permitirá automatizar la emisión de facturas, gestionar el inventario 

en tiempo real y mejorar la organización de la empresa. La integración con Power BI 

facilitará la visualización de métricas clave como productos con mayor alcance, volumen 

de ventas por período, rendimiento de los vendedores y estado del inventario. Los 

principales beneficiarios serán el almacenero, quien controlará el ingreso y salida de 

productos en tiempo real y coordinará con los vendedores la disponibilidad de productos; 

así mismo el vendedor podrá emitir facturas de manera rápida, consultar disponibilidad 

de productos en tiempo real; y el gerente de ventas o administrador, quien accederá a 

reportes detallados, tomará decisiones estratégicas basadas en métricas confiables y 

mejorará la toma decisiones al momento de la compra y control de costos. En 

conclusión, la implementación del sistema representará un avance significativo para 

INNOVA ART TECH, optimizando procesos operativos, mejorando la eficiencia en la 

gestión de inventarios y potenciando las ventas mediante análisis de datos, lo que 

permitirá ofrecer un mejor servicio al cliente, incrementar su competitividad y facilitar la 

toma de decisiones estratégicas. 


