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Resumen Ejecutivo 

 
El presente trabajo, es el análisis de una idea de negocio en el cual hemos evaluado diferentes 

áreas para poder identificar si es rentable, “DR. VELEC”, nace de una idea diferente e 

innovadora con tendencia tecnológica para la venta de servicio técnico, repuestos y 

accesorios para vehículos eléctricos. Lo que se busca en la presente idea de negocio es 

brindar el servicio técnico de vehículos eléctricos a domicilio y también la venta de repuestos 

y accesorios vía delivery. La propuesta busca generar una opción diferente al público 

objetivo, ofreciéndoles servicios y comercialización de productos para sus vehículos 

eléctricos, con diferentes colores y modelos, el cual ayuda a la comodidad, al ahorro del 

tiempo y dinero a los clientes. 

La solución innovadora del servicio técnico a domicilio constará de técnicos especializados 

en el sector de vehículos eléctricos y comercialización de repuestos y accesorios de marcas 

reconocidas para estos vehículos, el cual el cliente tendrá la opción de contactarnos mediante 

redes sociales, página web, llamadas telefónicas desde la comodidad de su hogar. 

Lo interesante del DR. VELEC es que la localización de su local está alineada para al público 

objetivo. En el plan de negocio el capital de trabajo está estructurado de la siguiente manera: 

75% con aporte accionista y 25% con aporte de financiamiento bancario. 


